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/ Plantilla del modelo Canvas en PDF     
Plantilla de lienzo de modelo de negocio PDF

La Plantilla de lienzo de modelo de negocio es probablemente el sistema de modelización empresarial más conocido y utilizado del mundo. Esta herramienta fue desarrollada por Alexander Osterwalder, en su libro llamado Business Model Generation.
Es fácil de usar y diferente a todo lo que se ha ofrecido antes, ya que dispensa páginas y páginas de explicaciones y, por otro lado, centra la atención de los interesados en un solo lienzo.
  



Descargar Plantilla
Este lienzo en blanco se divide gráficamente en nueve bloques de construcción, que deben completarse de la siguiente manera:
	Segmentos de clientes: debe comenzar a completar su esquema de modelo Canvas aquí. Esto se debe a que es más fácil diseñar su negocio cuando ya sabe a quién le está vendiendo. Intente responder lo más brevemente posible a la pregunta: «¿Quién es mi cliente principal?» O «¿Para qué tipo de cliente puedo generar valor?»
	Propuestas de valor: Habiendo definido quién es tu audiencia, en el primer bloque ahora necesitas pensar en las necesidades de aquellas personas que tu producto puede satisfacer. Pregúntese «¿Qué valor le estoy ofreciendo a mi consumidor?» Esencialmente, trate de resaltar lo que distingue a su producto o servicio de la competencia.
	Canales de distribución: la pregunta aquí es «¿Cuáles son las mejores formas de llegar a mi cliente?». Enumere, en este bloque, todas las formas en que su empresa puede ofrecer valor a su cliente, ya sea a través de ventas, distribución o incluso canales de comunicación y marketing.
	Relaciones del cliente: El objetivo de este bloque es reunir todas las estrategias de servicio, comunicación y postventa que su empresa utilizará para crear una relación con el cliente, con el fin de garantizar la fidelidad de su público, evitando que migre a la competencia.
	Flujo de ingresos: «¿Cómo y cuánto pagará mi cliente por la propuesta de valor que ofreceré?» Este bloque describe cómo generará dinero su empresa. También puede tener varias fuentes de ingresos, y es importante que todas estén incluidas aquí. Por ejemplo, ventas, suscripciones, licencias, etc.
	Recursos clave: Para completar este bloque, primero debe preguntarse «¿Qué recursos son esenciales para que mi empresa brinde valor al cliente?» « A continuación, también debe incluir los recursos necesarios para que sus canales y estrategias de relación funcionen. En definitiva, todos estos son activos fundamentales para el mantenimiento de la empresa, como software, recursos humanos, máquinas, entre otros.
	Actividades clave: el propósito de este bloque de construcción es muy similar al anterior. Enumere aquí todas las actividades esenciales para que su negocio desarrolle y entregue valor al cliente. Puede ser desarrollo y mantenimiento de tecnología, línea de producción, logística y distribución, etc.
	Socios clave: Informar en este bloque quiénes son sus socios comerciales, observando la motivación de cada uno, ya sean proveedores, prestadores de servicios, empresas subcontratadas, entre otros.
	La estructura de costos: es interesante dejar este como último bloque del Modelo Canvas a completar. Al hacer esto, ya habrás definido cuáles son las principales actividades y recursos para que tu negocio pueda aportar valor al cliente. Por tanto, podrás definir los costes que pueden implicar estos bloques y otros y, así, finalmente explicarlos.

Tenga en cuenta que, utilizando la plantilla Modelo Canvas para diseñar su modelo de negocio, usted y su equipo podrán ver todo el negocio en una sola pantalla. Así, es fácil observar cada uno de sus aspectos esenciales y cómo se relacionan entre sí.
    
Para hacer esto, puede imprimir la plantilla y usar notas adhesivas extraíbles para completarla. Por lo tanto, usted y su equipo pueden editar la información en su Modelo Canvas tantas veces como sea necesario, sin tener que imprimir un nuevo modelo.
Descargar la Plantilla Modelo Canvas editable en formato PPT gratuitamente. El archivo zip contiene archivos PDF de alta resolución en formatos Carta y A3 para una impresión óptima.
Otras plantillas editables que pueden interesarte:
Plantilla modelo canvas ppt
Plantilla modelo canvas Excel

Modelo canvas Google
Plantilla modelo canvas Word editable
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Gestionar el consentimiento de las cookies
 			


modelocanvas.club hace uso de cookies de analíticas anónimas, propias para un funcionamiento correcto y de publicidad. Nuestros socios (incluido Google) podrán almacenar, compartir y administrar tus datos para brindar anuncios personalizados. Puedes aceptar o personalizar tu configuración.
 				 					 						 							Funcional 							 								 									 									Funcional 								 								Siempre activo							 							 						 					 						El almacenamiento o acceso técnico es estrictamente necesario para el propósito legítimo de permitir el uso de un servicio específico explícitamente solicitado por el abonado o usuario, o con el único propósito de llevar a cabo la transmisión de una comunicación a través de una red de comunicaciones electrónicas.
 				  				 					 						 							Preferencias 							 								 								Preferencias 							 							 						 					 						El almacenamiento o acceso técnico es necesario para la finalidad legítima de almacenar preferencias no solicitadas por el abonado o usuario.
 				  				 					 						 							Estadísticas 							 								 								Estadísticas 							 							 						 					 						El almacenamiento o acceso técnico que es utilizado exclusivamente con fines estadísticos.  						El almacenamiento o acceso técnico que se utiliza exclusivamente con fines estadísticos anónimos. Sin un requerimiento, el cumplimiento voluntario por parte de tu Proveedor de servicios de Internet, o los registros adicionales de un tercero, la información almacenada o recuperada sólo para este propósito no se puede utilizar para identificarte.
 				 				 					 						 							Marketing 								 									 									Marketing 								 							 						 					 						El almacenamiento o acceso técnico es necesario para crear perfiles de usuario para enviar publicidad, o para rastrear al usuario en una web o en varias web con fines de marketing similares.
 				

 			Administrar opciones 			Gestionar los servicios 			Gestionar proveedores 			Leer más sobre estos propósitos

 		Aceptar 		Denegar 		Ver preferencias 		Guardar preferencias 		Ver preferencias
 		{title} 		{title} 		{title}


Gestionar consentimiento

 				 					 					 				
	Modelo CanvasAmpliar el menú hijo







	Socios clave
	Segmentos de clientes
	Canales de distribución
	Recursos clave
	Fuentes de Ingresos
	Estructura de costos
	Relación con el cliente
	Actividades clave
	Propuesta de valor

	EjemplosAmpliar el menú hijo


	Nike
	Amazon
	Shopify
	Plataforma Multilateral
	Uber
	Netflix
	Starbucks
	Uber Eats
	Southwest Airlines

	PlantillasAmpliar el menú hijo


	Word
	PPT
	Propuesta de valor
	Lean Canvas
	PDF
	Excel
	Google Docs

	BlogAmpliar el menú hijo


	¿Quién es Alexander Osterwalder?

       